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Le nouvel outil d’animation des concessions

/i

C’est quoti ?
Un outil original de vente et de fidélisation, de qualité, simple, sobre, ouvert et accessible,

vous permettant de cultiver en permanence 'ensemble de votre capital clients, par
vague, sur 3 jeudis différents pour lisser l'apport commercial sur toute l'année!

Comment cav mawche ?

Vaguel: Le7 eudi "Sensations"” ®

Une premiére opération, avec la premiere partie
de votre fichier clients.

Vague 2: Le7 eudi "Transformations” @

Une seconde, au cours du trimestre suivant, sur
une autre partie.

Vague 3: Le7 eudi "Emotions” ®

Une derniére opération, quelques moisplustard,
avec lereste de vosclients.

@ Animation : Réalite virtuelle
@ Animation : Séance de Photo Call avec décor et accessoires
® Animation: Parcours ludique des sens

NB: toutes ces animations seront ouvertes a l'ensemble des clients présents, méme sans invitation.
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Le nouvel outil d’animation des concessions

Quwest-ce que cav comprend, ¢

‘ ‘ ‘ Achaque étape:

= | 'envoi d'un SMS d'invitation aux clients

= Larelance par téléphone

= Lamise en scéne de vos locaux

= |’animation et la restauration éventuelle (*)
= | escadeaux clients

Quelsy avantages ?

‘ Un investissement raisonnable réparti sur l'année

‘ Un contact permanent avec les clients pour les fidéliser

‘ Un étalement dans le temps pour simplifier la vie de vos équipes

Le 7eudi, tout est permis !

(%) Le package inclut des rafraichissements sans alcool pour vos clients.
Un service traiteur peut vous étre propose en supplément.
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Le nouvel outil d’animation des concessions

ADM Conseils, c’est :

° 25 années d’expérience aupres des concessionnaires et agents.

° Prés de 9 millions de clients traités.

° Plus de 1000 références dans toutes les marques sur toute la France.
° Des solutions simples et complétes, bien adaptées.

° Des prix calculés au plus juste.

Cela nous confére sans doute une expérience inégalée.

Les ressources a votre service :

° Un centre d’appels situé en région parisienne.
° Des appels émis par des opérateurs formés par nos soins.

° Des acteurs de proximité réactifs et a I'écoute.

° Des créations originales, évolutives et personnalisables.

Cela vous assure une qualité de service premium.

ADM Conseils — 9 rue Saint Vincent — 78100 SAINT GERMAIN EN LAYE
Téléphone : 01 39 04 18 18 — Courriel : thielec@admconseils.com / tdjebari@admconseils.com

www.admconseils.com
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